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ESBE STOLT VINNARE AV UTMARKELSEN EXPORT HERMES 2020

Sedan 1981 har stiftelsen "Fonden for Exportutveckling” delat ut utmarkelsen Export Hermes
till 50 framgangsrika foretag. Priset delas ut arligen exklusivt till ett svenskbaserat féretag
som har uppvisat en mycket positiv exportutveckling. Genom att premiera framgangsrika

svenska foretag vill Export Hermes inspirera till fler lyckosamma exportsatsningar.

ESBE ingar numera i den exklusiva skara av 50-talet framgangsrika féretag som har tilldelats
den fina utmarkelsen Export Hermes. Bland tidigare valkanda pristagare som Icehotel,
Pappelina, Acne Studios och OddMolly hittar vi aven Thule Group och Isaberg Rapid.

Foéretag som precis som ESBE har rétterna i den smalandska myllan och Gnosjdregionen.

Vi stallde nagra fragor till Peter Cerny, vd och koncernchef
for ESBE, om utmarkelsen och det faktum att den
smalandska entreprendrsandan verkar vara en bra grund

aven for exportsatsningar.

Export Hermes har delats ut sedan 1981 till foretag
som uppvisat fornamliga exportresultat. Nu ar ESBE ett av dessa foretag (grattis!).

Hur kdnns det att fa ta emot detta pris?

— Vi ar mycket glada och hedrade! Det kanns jatteroligt att fa ta emot detta pris, det ar ett lagarbete att
arbeta pa ESBE och utmarkelsen hade inte varit méjlig utan alla vara medarbetares bidrag i stort och

smatt.



Kan du peka pa nagon sarskild framgangsfaktor for att ESBEs export ar sa

framgangsrik?

| grund och botten sa har vi valdigt bra innovativa och hdégkvalitativa produkter som star sig bra i den

internationella konkurrensen.

Internt brukar vi sdga att vi alltid ska strdva mot att gora saker battre. Detta innebar att vi alltid
vinnlagger oss om att ligga i framkant nar det galler forskning och produktutveckling men det betyder
ocksa att vi har ett standigt pagaende arbete med att forbattra kvalitet, produktionskapacitet,

leveransprecision och vart helhetsutbud.

Vi har genom é&ren etablerat oss pa nyckelmarknaderna med egna dotterbolag fér att komma narmare
vara kunder. Vart ursprung ar en del i vara framgangar och det ar inte utan stolthet vi kan stoltsera
med 114 ars Made in Sweden by ESBE.

ESBE séllar sig nu till framgangsrika foretag som de tidigare vinnarna Thule Group,
Icehotel, Mojang (foretaget bakom Minecraft), Isaberg Rapid och Acne Studios. Vad
tror du ar den gemensamma namnaren for att sa vitt skilda foretag kan finnas med i

samma pristagarlista?

Den gemensamma namnaren ar entreprendrskap, att se mdjligheterna att kunna lansera produkter
internationellt.

ESBEs exportandel uppgar for narvarande till nara 90 procent med Europa som framsta marknad.
Betyder utmarkelsen nagot for era fortsatta affarer?

Utmarkelsen ar ett bra betyg/erkannande pa att vi ar pa ratt vag. Malsattningen ar att fortsatta pa den
inslagna banan, vi ser idag Europa som var hemmamarknad och nasta steg blir att erévra nya lander

utanfor Europa.

Slutligen. Vilka utmaningar tror du att ESBE och alla andra exporterande foretag

kommer att behova ta hansyn till i framtiden?

Okad konkurrens, dkad transparens och ett &nnu stérre kravstallande fran kunderna. Digitaliseringen

leder till nya satt att marknadsféra, méta kunderna och att sélja produkter.

Digitaliseringen gor det ocksa maijligt att utveckla produkter som har nya funktioner och kan vara

standigt uppkopplade och dvervakade. Det ar en utmaning att hanga med i denna férandring.
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